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Trinity Investment partners 

Trinity e’ una societa’ d’intermediazione finanziaria indipendente, basata a
Londra focalizzata a soddisfare le esigenze di investimento di clienti
istituzionali europei.

Il team di Trinity, composto da professionisti con un lunga esperienza nei
mercati finanziari, vanta solide relazioni con prestigiose societa’ di
gestione internazionali da un lato e importanti investitori istituzionali
dall’altro; quest’ultimi includono fondi pensioni, fondi sovrani, compagnie
di assicurazione e fondi di fondi.

Trinity fornisce un servizio di altissimo livello per aiutare le societa’ di
gestione del risparmio (SGR) ad accedere alla vasta gamma di clienti
istituzionali che tengono uno stretto contatto con Trinity per soddisfare le
loro esigenze di investimento Finanziario.

Trinity Investment Partners e’ autorizzata e regolata dall’FCA
(Financial Conduct Authority)



3

Trinity Investment partners: Missione

ASSET MANAGERs INVESTITORI ISTITUZIONALI

Tradizionali

alternativi

Immobiliari 

Fondi pensione

Assicurazioni 

Fondi multi-assets ed ad 
architettura aperta

Piattaforme unit-linked

Fondazioni bancarie 

Trinity
Investment

Partners

“This was the moment of conception: the firm that would grow from this fertile idea (financial mediation firm) was, in 
effect, a high quality financial consultancy, a firm that would troubleshoot for clients as they struggled to 
cope with the myriad complexities   of the over-regulated international economy of the mid-twentieth century”

The High Financier – Niall Fergusson

Che Supporta la clientela con un servizio di elevato standing fatto su misura

Primaria societa’ di intermediazione finanziaria 

Che fornisce soluzioni chiavi in mano agli investitori istituzionali

Che crea e controlla l’allineamento di interessi tra le societa’ di gestione e gli 
investitori istituzionali

Fondi sovrani
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Trinity Investment partners Team:  Copertura geografica

Italia 
Fabio Agosta

Maurizio Caroglio
Fabio dossena

Benelux
J-W Von D

Spagna
Capital Strategies

Svizzera - Ticino 
Maurizio Caroglio Regno Unito

TRINITY 
Headquarter

David Charters
Fabio Agosta

Fabio Dossena

Paesi nordici
Fabio Agosta

Alvine Capital

Germania
Damien Von 

Staffenberg

Israele
Fabio Agosta

Capital strategies

Middle east 
Lp
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market trend: Tassi di interesse reali dal 1985 al 2016 (The economist)
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Investimenti in economia reale: infrastrutture ed immobiliare

Investimenti in economia reale

Infrastrutture

investimenti illiquidi

investimenti liquidi

Immobiliare

investimenti illiquidi

investimenti liquidi



7

I vantaggi degli investimenti in infrastrutture

• Scarsamente correlati alla congiuntura economica
• Consentono di diversificare il portafoglio
• Preservano il capitale in un ambiente inflazionistico grazie al fatto che 

i ricavi percepiti sono indicizzati all’inflazione
• Offrono un rendimento superiore ai tradizionali strumenti di 

investimento con una bassa correlazione verso azioni e obbligazioni

8.10% 

6.20% 

14.50% 
15.30% 

AZIONARIO GLOBALE OBBLIGAZIONARIO GLOBALE REAL ESTATE INFRASTRUTTURE 

Rendimenti annuali 
Maggio 1991 - Marzo 2015 

Fonte: Bofa Merrill lynch, Bloomberg, Dow Jones, FTSE, S&P, Thomson reuters datastream and cohen&Steers (2015) 
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Quaero european infrastructure fund 

Project	
finance

Asset
Piccola/	Media	
dimensione

Europa	
Occidentale

QEIF

q Una	pipeline	interessante di	opportunita’	
poco influenzate dalle scelte politiche

q Pluralita’	di	garanti

q Competizione limitata

q Investimento di	lungo periodo con	stabili e	costanti
flussi di	cassa

q Scarsi rischi di	cambiamenti di	rotta del	progetto

q Investimenti che preservano il capitale dall’inflazione

q Un	contesto legale sicuro

q Opportunita’	di	investimento redditizie

q Una	crescita attesa sostenuta (Juncker	
Plan,	Agenda	2020,	iniziative locali,	etc.)

Il	posizionamento strategico di	Quaero consente al	Fondo di	beneficiare di	una dinamica e	significativa struttura di	flussi di	cassa in	
un	contesto di	limitata competizione.	
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Quaero european infrastructure fund

1. Le sfere obiettivo di 
investimento sono legate ai
principali paesi europei e a 
quei settori da cui dipende la 
produttivita’ di un comunita’. 
Tutti I settori tranne oil&gas

2. Gli investimenti sono
caratterizzati da un profilo di 
rischio contenuto grazie alla
stabilita’ dei cash flow

3. I governi europei supportano
progetti di project financing 
in infrastrutture in quanto le 
considerano un’ attivita
strategica che fornisce un 
contributo anticiclico
positivo, stabilizzando la 
crescita nel lungo periodo

217
(55%)

1'544
(81%)

178
(45%)

352
(19%)

Transaction	Value Number	of	transactions

Corporate	and	public	finance

Project	Finance

EUR 395	Bn 1'896 Deals

Infrastructure	transactions	by	delivery	mechanism,	in	the	EU*	(2011-2015)
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Quaero european infrastructure fund1: ritorni attesi
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Fondo Infrastructure securities – liquido
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Fondo Infrastructure securities: esposizione e rendimenti

DATA LANCIO: APRILE 2012
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Reits - real estate investment funds : fondi liquidi

REITS, Real Estate Investment Trusts, sono societa’ quotate che detengono 
immobili e che producono redditi derivanti esclusivamente dagli affitti degli 
immobili stessi. I fondi REITs sono stati istituiti dal Congresso USA nel 1960 e 
sono stati disegnati per essere simili ai fondi comuni di investimento, con una 
forte inclinazione all’erogazione del dividendo (per legge: il 75%-90% dei 
redditi derivanti dagli affitti degli immobili viene erogato come cedola-
dividendo).

Le caratteristiche essenziali sono:
• Liquidita’ giornaliera o settimanale
• Una protezione dall’inflazione 
• Esposizione al settore immobiliare globale con un’ampia diversificazione a 

livello  geografico e settoriale
• Investimenti caratterizzato da performance, dividendo e correlazione 

migliori nei confronti delle altre asset class
• evita la doppia tassazione se confrontata con l’investimento diretto in 

immobili
• Accesso ad alcuni immobili per i quali l’acquisto diretto sarebbe impossibile 
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Reits - real estate investment fund : analisi del mercato REITs

Real Estate Total listed N. Companies
Thereof

REITs

Developed 21,060 usd bn 2,028 usd bn 977 464

Emerging 7,078 usd bn 582 usd bn 783 164

Total 28,138 usd bn 2,610 usd bn 1760 628

Source: EPRA
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Reits - real estate investment fund : cedola/dividendo annuale

4.10% 4.00% 4.00%

5.30%

2.50%

2.07%

2.95%

ASIA REITs AMERICAN 
REITs

EUROPEAN 
REITs

SAVILLS IM 
REITs 

Mandates

EQUITIES 
GLOBAL

EUROPEAN 
GOV Bonds

EUROPEAN 
CORPORATE 

Bonds

Cedola- Dividendo annuale 
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Perche’ investire nelle rsa italiane

1. Trend demografico. Attualmente il 21% della popolazione italiana risulta
avere un’età superiore a 65 anni. Le previsioni parlano di un aumento del
33% degli ultra 65enni, con una correlata crescita della spesa sanitaria

2. Scarsità d’offerta. L’attuale offerta di RSA e di servizi socio-
assistenziali è sottodimensionata rispetto alla domanda. In Italia, il
numero di posti letti disponibili (RSA e strutture assimilabili) è pari al 5%
della popolazione ultra 75enne ed ampiamente inferiore rispetto al 14%
del Belgio e al 12% della Francia (Fonte: ISTAT)

3. Ottimizzazione del livello Rischio/Rendimento. La crescita della domanda
di posti letto hanno consentito ai rendimenti iniziali degli investimenti
immobiliari in RSA di essere poco volatili ed altamente prevedibili, in
media nell’ordine del 6% - 7%

4. La scarsa correlazione con l’andamento del ciclo economico. Il settore
del long-term care risulta essere poco correlato alla congiuntura
economica, il che consente di avere una minore volatilità, un congruo
premio rispetto a titoli governativi con duration assimilabile e un asset
allocation diversificata
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Perche’ investire nelle rsa italiane
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1. Elevata frammentazione e limitate dimensioni medie delle strutture (in
media inferiori ai 100 posti letto) (Fonte: Istat)
2. Forti barriere all’ingresso derivanti da:

§ contesto regolamentare disomogeneo tra le diverse Regioni;
§ complessità nell’ottenimento delle autorizzazioni necessarie;
§ numero ristretto di autorizzazioni rilasciate annualmente;
§ specificità dei requisiti;
§ necessità di instaurare rapporti con le Regioni improntati sullo standing

reputazionale e sul potere contrattuale.
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Il mercato delle RSA: caratteristiche dei gestori

Nel settore hanno un 
peso rilevante gli enti 
religiosi e il no profit. 
Gli operatori stanno 
attuando una politica 
di ammodernamento 
mirata a:

§ aumentare il numero 
di posti letto gestiti 

§ creare strutture 
altamente 
specializzate

§ innalzamento degli 
standard
assistenziali offerti

Ingresso di operatori istituzionali (SGR, SIIQ e Società immobiliari) che investono 
nell’acquisto di RSA (già esistenti e di nuova realizzazione).
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Fondo Innovazione salute: rendimenti target

· IRR 9.5%

· Dividendo 8.0%

· Multiplo Equity 2.5x

· Periodo di pay-back 14 anni

Rendimenti target del Fondo
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Trinity ip Team - CEO

CEO
Fabio Agosta

Fabio e’ fondatore e partner di Trinity Investment Partners. Prima di creare Trinity, 
Fabio ha lavorato per oltre 8 anni come responsabile commerciale per l'Europa 
meridionale per SEB Asset Management, la divisione di gestione patrimoniale del gruppo 
bancario svedese Skandinaviska Enskilda Banken (SEB). Con sede a Londra, Fabio aveva il 
compito di sviluppare l'area sopra menzionata avvalendosi della gamma completa di fondi 
SEB AM: OICVM alternativi, tradizionali, così come fondi immmobiliari e fondi di private 
equity. Con successo Fabio ha sviluppato una solida e stabile clientela (prevalentemente 
istituzionale come grandi fondi pensione, compagnie di assicurazione, fondi dei fondi 
multimanager). Fabio ha oltre 20 anni di esperienza nel settore finanziario (Investment
Banking per i primi dieci anni e Asset Management in seguito). Prima di lavorare per SEB 
AM, Fabio ha lavorato per Key Asset Management ed alcune importanti banche di 
investimento, come JP Morgan, Credit Lyonnais Securities, e Commerzbank Securities 
ricoprendo il ruolo di responsabile del team italiano nella divisione di Corporate 
Finance. Fabio ha conseguito un Master CEMS in Business Administration presso 
l'Università Erasmus di Rotterdam (NL) e una laurea con lode in Economia Aziendale 
presso l'Università Bocconi di Milano.
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Trinity ip Team: chairman

David Charter ha conseguito un’esperienza ventennale nel settore dei servizi finanziari. E’ stato per esempio 
direttore della SG Warburg Securities, amministratore delegato della Deutsche Bank e in seguito un professionista 
indipendente. Dopo aver conseguito la laurea di primo livello con lode in lingue moderne all’universita’ di 
Cambridge, David ha iniziato a lavorare nella City nel 1988 nel Foreign Office britannico. 
E’ stato a capo della divisione azionaria relative ai sindacati azionari a Warburg e poi in Deutsche Bank ha ricoperto il 
ruolo di responsabile per le operazioni globali azionarie di nuova emissione. Ha lavorato su molte delle piu’
importanti e innovative operazioni di privatizzazione e di quotazione, come per esempio Eurotunnel, Repsol, Euro 
Disneyland, Deutsche Telekom, amazon.com, E * TRADE e EADS. 
E 'stato responsabile in entrambe le banche per la costruzione e lo sviluppo di importanti business di respiro 
internazionale. In Deutsche Bank ha co-diretto la divisione di Venture Capital Investment nel settore tecnologico e 
nel settore azionario, investendo il capitale proprio della società in un portafoglio diversificato di tecnologie e 
mezzi di comunicazione legati alle imprese negli Stati Uniti, Europa e Israele. Dopo il successo ottenuto da questa 
esperienza, David ha deciso di ritirarsi in pensione all’ eta’ di 39 anni con l’obiettivo di gestire il patrimonio 
personale. In qualita’ di professionista privato dal 2000 ha investito in più di venti aziende e ha dato consigli di 
investimento ad una vasta gamma di clienti. David ha specifiche competenze nel settore del software tecnologico, 
tempo libero, servizi alle imprese e settori immobiliari. E’ stato ampiamente coinvolto nello sviluppo di compagnie in 
via di sviluppo sia a livello di consigliere che di presidente. Ha assunto e assume ruoli di direzione nella societa che 
si occupa di sicurezza, chiamata Proctetion Group International e negli ultimi anni ha diretto una delle aziende con 
la più rapida crescita del Regno Unito, l'innovativa societa’ per i servizi legali LawVest, la cui RiverView Law Business 
sta aiutando a spingere il passo per il cambiamento nella fornitura di servizi legali nel Regno Unito. David ha 
maturato altre esperienze in organizzazioni per la creazione di reti d’affari, VTB Bank Europe plc (in precedenza di 
Mosca Narodny Bank), nella società di servizi di sostegno alle imprese AdviserPlus Ltd e nel D Group. 
Al di la degli impegni nel settore finanziario, David ha pubblicato due raccolte di racconti e cinque romanzi 
ambientati nella città. E’ stato co-fondatore e ha inaugurato il Premio Beacon per la Filantropia, ha prestato la sua 
esperienza a favore di una causa a favore di persone non vedenti, la terza piu’ significatica causa di beneficenza del 
Regno Unito, e inoltre come opera come magistrato nella City of Webmister. Infine fa parte del Consiglio di 
Amminstrazione del John Smith Memorial Trust, che gestisce un programma di borse di studio per giovani leader 
provenienti da paesi dell'ex Unione Sovietica e nel Medio Oriente.

Chairman 
David Charters
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Trinity ip Team: partner 

Partner
Maurizio Caroglio

Maurizio ha un solido background accademico. Dopo i suoi studi presso l'Università di Torino in 
matematica con indirizzo quantitativo ha ottenuto successivamente un dottorato di ricerca in 
Scienze bancarie all'Università di Pavia. Ha iniziato a lavorare per COMIT (Banca Commerciale 
Italiana) e come capo della divisione Private Banking per due anni. Dopo di che è stato nominato 
Responsabile della Gestione e International Investments in Commissionaria Lombarda, nel 1982. 
Tre anni dopo, si trasferisce a Ginevra per lavorare con Banca Romande, così chiamata Banque Jura
Laufen e subito dopo ha lavorato per JP Morgan, come Relationship Manager per il mercato italiano 
e svizzero. Nel 1995, ha con successo raggiunto il team di IFX, a Londra, come responsabile 
marketing per l'Italia e Sud della Francia, oltre che delle vendite di prodotti e derivati ​​Forex, in 
particolare opzioni. Dopo quattro anni, Ginevra diventa nuovamente il suo territorio professionale, 
nel quale aveva lavorato come Relationship Manager  per Pictet & Co – Advisory, una delle più 
antiche societa’ di gestioni patrimoniali in Svizzera. Nel 2002, è diventato Direttore Generale per 
ICON Capital.
Alla fine del 2004, ha fondato IFP a Milano aprendo una branch a Lugano successivamente. IFP si 
propone di essere una boutique di prodotti di nicchia e di investimenti alternativi, oltre che come 
advisory specializzata nella selezione dei fondi. La rete di clienti di IFP comprende, 
principalmente, gli investitori istituzionali come fondi di fondi e compagnie di assicurazione. Nel 
2012, e’ iniziata la collaborazione con SFP Funds Distribution SA, che è una società regolarmente 
organizzata ed autorizzata dall'autorità di vigilanza svizzera (FINMA) per agire come distributore in 
ottemperanza a FINMA. 
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Trinity ip Team: marketing e supporto alla clientela

Supporto alla clientela
Fabio Dossena

Fabio Dossena Ha una consolidata esperienza nella gestione multi-mangaer come analista e 
gestore, specializzandosi in analisi ed investimenti in Asset che comprendono obbligazioni, 
azioni, fondi (OICVM e OIC), Etfs, investimenti alternativi e valute. 
Nella sua precedente esperienza ha fatto parte di un team responsabile della gestione di oltre 
800 milioni di euro di investimenti per investitori istituzionali (fondi pensione cioè, banche e 
assicurazioni).Ha lavorato per quindici anni in diverse società di gestione di investimenti (Axa
Sim, Gnosis Finance ed infine Adenium SGR), come analista e co-gestore, acquisendo una profonda 
conoscenza non solo nel risparmio gestito Italiano, ma anche di OICVM e fondi non OICVM. Negli 
ultimi due anni, ha lavorato come consulente supportando con analisi e due diligence sia 
clientela privata che istituzionale. Fabio ha conseguito una Laurea in Scienze Bancarie, 
Finanziarie ed assicurative presso l’universita’ Cattolica di Milano con una tesi in Project 
Financing (laurea con Lode). In seguito ha conseguito un master in Economia e Finanza 
Internazionale presso l'Università Cattolica, posiziandosi nel primo quartile. In Trinity
Investment Partners, si occupa di supportare I clienti istituzionali oltre che tutte le attività 
riguardanti i nuovi progetti che Trinity ha intenzione di sviluppare.
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Disclaimer

This document is highly confidential. It cannot be distributed or forwarded without 
the prior written consent of Trinity Investment Partners Ltd. The information 
contained in this document is provided exclusively for informational purposes and 
constitutes neither an offer to purchase or sell nor an invitation to submit an offer 
to purchase or sell the product presented. The sole binding basis for the purchase of 
investment shares is the valid shareholder agreement. The statements made are based 
on our assessment of the current legal and tax situation. Before purchasing units, 
potential customers should obtain detailed advice that is tailored to their individual 
situation from tax, legal and/or investment advisors. The market value of an 
investment may rise or fall. Past returns and performance offer no guarantee for the 
future; in some cases, losses may exceed the amount originally invested. Exchange rate 
volatility may affect gains on investments in foreign markets. To the extent permitted 
by law, no assurance is given that the results and income forecasts contained in this 
document will be achieved. Equally, to the extent permitted by law, no assurance is 
given that all assumptions that are relevant for the achievement of the results or 
income forecasts have been taken into consideration or mentioned. The content of this 
document is based on public sources that are regarded as reliable. No assurance can 
be given with regard to the correctness and completeness of the information or of any 
terms of a future business proposal under the conditions mentioned here. 


